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Los semilleros hortícolas na-
cieron como una oportunidad de
cubrir un vacío dentro de la cade-
na productiva. Existían agriculto-
res que "tenían más mano" a la
hora de preparar un almácigo.

Luego, la aparición de las semi-
llas híbridas, sus precios prohibi-
tivos, y el boom de la horticultura,
fueron forjando la profesionaliza-
ción de todos los sectores de la
cadena.

Los viveros productores
de plantel

■■■■■ El semillero profesional cuenta actualmente con instalaciones punteras
en diseño, tecnología y recursos humanos
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Cultivo
de poinsettia.

■■■■■ El semillero profesional, por su dinamismo,
optó por la tecnificación y la especialización.
Sus instalaciones pasaron de ser un
invernadero reconvertido del tipo productor
de hortalizas a las instalaciones punteras
que actualmente son en diseño, tecnología
y recursos humanos

El semillero profesional, por
su dinamismo, optó por la tecni-
ficación y la especialización. Sus
instalaciones pasaron de ser un
invernadero reconvertido del tipo
productor de hortalizas a las ins-
talaciones punteras que actual-
mente son en diseño, tecnología y
recursos humanos.

Un sector tan dinámico co-
mo la horticultura, debería tener,
no sólo por su no reconocido peso
dentro de la PFA, una normativa
específica que recogiera y regula-
ra su idiosincrasia. En Europa así
se comprende y así se regula.

Sólo quedaba un poco más,
su unión. En 1992 nace la Asocia-
ción de Semilleros Hortícolas
(ASEHOR) como apuesta de em-
presarios almerienses y granadi-
nos. Había que regular este sector

nuevo y emergente, normativa-
mente hablando. Existía y existe
aún la Ley 11/71 de Semillas y
sus desarrollos posteriores, obso-
letos desde su nacimiento a todas
vistas.  Estos no han recogido las
necesidades cotidianas de los sec-

tores que regulan. Sólo las trans-
posiciones de la normativa Euro-
pea han modernizado algo esta
normativa preconstitucional.

Se consiguió con la Admi-
nistración agraria Andaluza con-
sensuar una normativa básica,
moderna y eficaz, que regulara el
sector. En este camino seguimos
andando y trabajando. Actual-
mente, Andalucía es la región que
cuenta con más normativa especí-
fica y control oficial en Europa.
Esto se traduce en calidad en
plántula y se llama seguridad para
nuestros clientes: los productores
hortícolas. Y así lo entienden ellos.

El proyecto de Ley de Semi-
llas y Plantas de vivero y de Re-
cursos fitogenéticos que actual-
mente se encuentra en el Congre-
so no resuelve ningún problema.
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Deseamos que en sus desa-
rrollos posteriores se escuche al
sector consumidor de semilla
hortícola, ya que es él el que de-
sea la regulación, se recojan sus
necesidades y no sea una normati-
va que sólo consista en burocracia
registral y se quede a las puertas
del todo y de la nada.

Actualmente, ASEHOR está
trabajando en la agrupación de las
asociaciones existentes en las di-
ferentes comunidades autónomas
con el objetivo de constituir una
federación que aglutine a todo el
sector de la plántula. De esta for-
ma se conseguirá que este sector
tenga el peso que le corresponde
frente a las instituciones.

Así también estamos actuan-
do en Europa. En 2003 comenza-
mos los pasos para constituir un
lobby en la UE. La European Or-
ganisation of Young Plant Produ-
cers, EU-Plant, con sede en Bru-
selas. Lo formamos, el Consorzio
Ortivivaisti Italiani COVI (Italia),

Plant Propagators, Ltd (Inglate-
rra), Plantum NL (Holanda), Syn-
dicat Français des Producteurs de
Plant pour Professionnels (SFPP
Français, Francia) y ASEHOR co-
mo asociaciones; así como a títu-
lo individual, dado que están en
proceso de constituirse en asocia-
ciones, Plantalgarve y los semille-
ros Trübenbach y Stader como re-
presentantes de Portugal y Ale-
mania respectivamente.

En EU-Plant estamos traba-
jando en tres líneas diferentes: ca-
lidad de las semillas - sanidad ve-
getal, certificación de plántulas
hortícolas y en la futura política
agraria común a 25. Esto se está
traduciendo en la implantación de
una web corporativa para recoger
alertas fitosanitarias y problemas
con semillas, protocolos de certi-
ficación de plántula por parte de
Plant Propagators, Ltd y ASEHOR
y en la recopilación de la informa-
ción sobre el futuro de la política
agraria que se avecina en Europa.
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■■■■■ El semillero, como agricultor experto
en la crianza de planteles de hortalizas,
ha ido evolucionado hacia una empresa
agraria especializada en dar servicios
pre y post transplante a sus clientes

Semillero
de perejil.

Volviendo a los semilleros;
el semillero, como agricultor ex-
perto en la crianza de planteles de
hortalizas, ha ido evolucionado
hacia una empresa agraria espe-
cializada en dar servicios pre y
post transplante a sus clientes.

Hoy en día es más común
que hace poco tiempo, que el agri-
cultor profesional busque asesora-
miento sobre qué especie-varie-
dad conviene más a las particula-
ridades de su explotación. Los se-
milleros  de por sí, también han
ido desarrollando nuevos produc-

tos como por ejemplo injertos,
big plant..., productos que han si-
do desarrollados antes de que
apareciera la necesidad o exigen-
cia por parte de los agricultores.
La irrupción de la agricultura
ecológica, consecuentemente, nos
ha hecho adaptar instalaciones y
formas de trabajo a este tipo de
agricultura.

El desarrollo de la horticul-
tura ha ido en algunas regiones en
la dirección de formar grandes
grupos con grandes explotacio-
nes. Esto ha originado la apari-
ción del semillero privado, es de-
cir los semilleros propios creados
por estos grandes grupos con el
fin de cubrir su necesidad de
plántula y de "reducir costes" (lo
entrecomillo por que habría que
demostrar si esto es cierto).

Esto ha originado en algunos
casos, el traspaso de RRHH del
semillero público al privado crean-
do tensiones en la oferta de perso-
nal cualificado y una gran merma
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Stand de ASEHOR
en Expo Agro-Almería.

en la producción de plántula del
resto de semilleros.

Esta situación, a su vez, está
creando una fuerte competencia
entre los semilleros tradicionales,
situación que, sumada a la compe-
tencia de productores de semilla
europeos metidos a productores
de planteles, están ejerciendo una
grave distorsión en el mercado (se
esta ofreciendo plántula tanto pro-
ducida en Europa como en países
del Magreb, a precios por debajo
del coste de producción en Espa-
ña, se entiende coste de semilla
más crianza). Ello conlleva a la
desaparición de empresas tradi-
cionales, bien por cese de activi-
dad/reconversión o bien por la ab-
sorción por parte de otras.

Otra distorsión que se está
produciendo, aún más grave debi-
do a que "debe contar" con el be-
neplácito de algunas administra-
ciones, es que algunas agrupacio-
nes de agricultores, en cualquiera
de sus formas Cooperativa, S.A.T.,
etc. en definitiva, Organizaciones
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de Productores de Frutas y Horta-
lizas, se han convertido en comer-
cializadores de semillas de horta-
lizas sin cumplir con ningún pre-
cepto ni requisito legal.

Desde la Asociación se está
promoviendo la investigación y la
formación específica. Convenios
con la Fundación para la Investi-
gación Agraria en la Provincia de
Almería (FIAPA), con el Centro
de Investigación y Formación
Agraria de La Mojonera-La Caña-
da (IFAPA-CIFA Almería), Uni-
versidad de Sevilla, CSIC..., estos
nos están brindando la oportuni-
dad de ir avanzando en la realiza-

■■■■■ En algunos semilleros se esta invirtiendo
en investigar e innovar procesos y técnicas
de forma particular, además de la inversión
casi continua en mejoras en las instalaciones
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Para saber más...
■ www.asehor.es

ción de investigación que redunde
en la mejora de la calidad de
plántula y en la aparición de nue-
vos productos.

Con las Jornadas y Cursos
específicos, pretendemos una me-
jor formación de todo nuestro per-
sonal y eso traducirlo, también,
en mejora de la calidad de la
plántula, innovación en procesos
y en la fidelización de nuestros
clientes. En algunos semilleros,
también, se esta invirtiendo en in-
vestigar e innovar procesos y téc-
nicas de forma particular, además
de la inversión casi continua en
mejoras en las instalaciones.

La introducción de la diver-
sificación en la orientación pro-
ductiva es otro de los caminos
que se está estudiando, la viabili-
dad económica y la comerciali-
zación, son los factores claves en
el establecimiento de estas nuevas
actividades como p.e. la planta or-
namental y la planta hobby, du-
rante los meses entre campañas.

Tampoco vamos a olvidar el
control de calidad tanto a nivel de
sanidad como de los físico - quí-
micos que seguiremos exigiendo
junto con la administración a
nuestros proveedores. De nada
vale invertir en instalaciones cada
vez mejor aisladas de los vectores
exteriores y sistemas cada día más
tecnificados y precisos si los pro-
blemas pueden venir por los pro-
ductos que utilizamos en nuestro
trabajo.

El establecimiento de aproxi-
maciones y alianzas con sectores
como el productor de semilla,
abonos y sustratos, productos pa-
ra la protección de cultivos y los
demás proveedores y desarrolla-
dores de inputs es la asignatura
que a medio plazo debemos ma-
durar y fomentar para conseguir
que este sector despierte del letar-
go en que se está viendo sumido
por la fuerte competencia, la pau-
latina desaparición de superficie
de cultivo y el desmesurado incre-
mento de los costes de produc-
ción.
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